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Linkedin Lead-Gen Ads
Anuncios con descarga dirigido a nichos objetivo para la generación de contactos.
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Linkedin
Red profesional mundial

· Comunicación

· Red de contactos

· Publicidad

· Diseño descargable

· Segmentación público objetivo

· Configuración campaña

· Presupuesto

· Lanzamiento

Evaluación de contactos Optimización de Campañas

Envío de contactos

a equipo comercial (CRM)

¿Qué ofrece?

¿Cómo?

¿Resultados?

Lead-Gen Ads

Los usuarios del nicho definido 

interesados en nuestro descargable 

dejan su contacto mediante un formulario

Leads

PROSPECCIÓN



Case Study
Expansión de negocio a nuevos sectores. 

Resultados

300
Contactos comerciales 

cualificados durante 1 año.

Medición del objetivo

Nº de contactos conseguidos del sector objetivo.

Impresiones realizadas en empresas objetivo.

Contactos reportados a equipo comercial.

Oportunidades de negocio generadas.

Retos

No tener experiencia en los sectores objetivo.

Ningún perfil de empresa ni histórico en Linkedin.

Empresas competidoras trabajando en el sector 
objetivo.

Solución

Diseño de descargable (Lead-magnet).

Análisis de mercado objetivo.

Definición de Público objetivo (Buyer persona).

Optimización de campañas.
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+ 86 %

Nuevas oportunidades de 
negocio generadas.

Tráfico en el perfil 
de empresa.

120
Nuevos seguidores 

de calidad.

Objetivo de la campaña

Expansión a nuevos sectores con el 
objetivo de conseguir nuevos contactos.
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Formación y servicio

FORMACIÓN A EQUIPOS

La tecnología continúa evolucionando a un ritmo cada 

vez mayor, y las empresas tienen que seguir el ritmo y 

adaptar su estrategia empresarial al mundo digital 

actual. Engánchate a lo digital con nosotros.

Impulsa la innovación empresarial
Accede al conocimiento digital

Máx. 3 personas 3-6 personas

· Formación a medida (Equipo Comercial/Dirección)

· Formación en Gestión perfil personal y empresa

· Prosprección Comercial en Linkedin

· Corporativización/profesionalización de perfiles

· Entrega de Manual “Buenas practicas” e instrucciones

Un Partner involucrado que conocerá tu empresa desde dentro para optimizar tu 

inversión con las soluciones digitales adecuadas.
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Azitaingo Industrialdea, 3K

Eibar, Gipuzkoa 20600 

Talka Marketing
943 90 44 68

kaixo@talka.media

Contacto


